; Les journées
professionnelles
de Rennes

=~ 1ee édition

} PROJET COGEPECHE La contractualisation est-elle
un des moyens de valorisation
des produits de la mer ?

« Le cas de la commercialisation de la coquille
Saint-Jacques de la baie de Saint-Brieuc »

Bertrand DESPLAT, FIPECHE / Damien VENZAT, COBRENORD
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La commercialisation de la coquille Saint-Jacques de la baie de Saint-Brieuc

Fonctionnement du systeme de contractualisation

v La pécherie de COQUILLES SAINT-JACQUES DE LA BAIE
DE SAINT-BRIEUC, une organisation spécifigue de
'ensemble de la filiére :

» un suivi scientifique de la ressource

» un encadrement strict de I’effort de péche
(réglementation professionnelle spéecifique : licences de
péche, passage sous criée, surveillance accrue, ...)

» un partenariat original entre les producteurs
(I'Organisation de Producteurs COBRENORD) et un
groupe industriel breton (le Groupe LE GRAET)

v" Une premiére mise en marché innovante

v La contractualisation peut alors apparaitre comme une
solution intéressante en termes de débouchés et de
valorisation
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Valeur ajoutée de cette gestion

v Une optimisation des débouchés avec I'existence de deux
marchés non concurrents :

» marché traditionnel de la coquille Saint-Jacques entiere
fraiche

» marché de la noix de Saint-Jacques surgelée

v Une commercialisation innovante favorisant une
valorisation optimale

La commercialisation de la coquille Saint-Jacques de la baie de Saint-Brieuc
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Les lecons d'expérience que I’on peut on en tirer

v La nécessité d’'une remise a plat de la premiére mise en
marché des produits de la mer permettant :

» une massification de l'offre
» une meilleure normalisation des produits

» la mise en place d'outils industriels

v Indispensable afin de créer les conditions d’une
commercialisation innovante permettant de dégager une
plus-value pour I’ensemble des maillons de la filiere

La commercialisation de la coquille Saint-Jacques de la baie de Saint-Brieuc
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Est-ce un modele applicable a d'autres pécheries / especes

o W a2 WaVWal

v L'exemple de la COQUILLE SAINT-JACQUES DE LA BAIE
DE SAINT-BRIEUC n’est pas facile a dupliquer pour d’autres
pécheries car il repose sur des caractéristigues propres

v" On peut, cependant, dégager les conditions qui ont permis la
mise en place de cette filiere : volonté (ou non) de se doter
d’outils industriels ?

La commercialisation de la coquille Saint-Jacques de la baie de Saint-Brieuc
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