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Pourquoi Normapéche a porté le programme COGEPECHE

Cloture

v~ Normapéche est une association de type interprofessionnelle qui a pour
objectif central la valorisation des produits de la mer bretons et de Loire

?/Z?U/T’z(ﬁ%? Atlantique. Cela passe par des actions de normalisation des crltéres‘
- marchands, 'amélioration des pratiques de traitement des captures a
VBRETAGN bord et a terre, la formation professionnelle et le développement de
L chartes qualité sous les marques « Bretagne Qualité Mer » et

« Poissons en Bretagne ».
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&=/ v Bt ¢a marche ! L'amélioration de la qualité et une meilleure qualification
des produits payent !

v Mais des difficultés rencontrées

v Les volumes vendus sous marque,
v" Les moyens de communication,
v' La persévérance des adhérents, la réticence a adhérer...
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Cloture

Les défis de la filiere péche bretonne

Dans un contexte de crise la tentation du repli sur soi est
grande. Des prioriteés sont définies et les questions de marché
peuvent apparaitre secondaires quand se pose la question de
préserver les flottilles, de se battre pour I'acces aux ressources,
de résister aux attaques environnementalistes, etc...

Tous ces défis sont pourtant intimement liés !

L'essentiel de I'innovation est portée par les transformateurs
(conserves, plats cuisineés, produits traiteurs).

Méme si le porte monnaie est le principal censeur des achats
des ménages, les consommateurs sont sensibles aux produits
capables d’apporter du service.
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Les défis de la filiere péche bretonne

Cloture

v Le secteur du frais peut évoluer vers plus de services, de
valorisation, de conseils pour le consommateur.

v Bien sdr il y a les contraintes intrinseques de cette filiere si
particuliere :

v La péche est la derniere filiere de chasse qui apporte un
produit de grande consommation.

v" Le produit est fragile et la vitesse est la regle des sa 1¢re
mise en marché. Avec toutes les contraintes de
préparation et logistiques...

v Les entreprises sont des TPE ce qui peut étre a la fois
une force et une faiblesse. Une force par la capacité,
d’adaptation, de travail « a fagon », ..., une faiblesse face

ala GMS. ®
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Forces et faiblesses de la filiere bretonne

Cloture

v" Les forces

v" Les produits de la péche sont dominants sur les étals (57%).

v" 95% des produits sur nos étals sont péchés en « Atlantique
Nord Est ».

v La Bretagne bénéficie d’'une image de marque positive,

v La Bretagne est caractérisée par une grande diversité de
production.

v" Les faiblesses

v Un défaut de confiance entre opérateurs... L'importance d’un
lieu de débat, d’'une interprofession...

v Une résistance au(x) changement(s)...
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Cloture

Quelles perspectives pour Normapéche et ses adhérents ?

v" Ce programme par I'ensemble de ses résultats, mais aussi des
échanges qu’il a généré entre professionnels, doit nous permettre
de repenser notre politique qualité. Dans le contexte actuel, nos
moyens ne serons pas décuplés, mais nous devons par les pistes
ouvertes optimiser notre démarche.

N . z Z
)y Nous devons repenser les relations entre les adhérents, créeer des
synergies,

i Nous devons revoir notre politique qualité pour quelle soit plus en
phase avec les attentes des consommateurs, mais aussi avec les
contraintes de chaque échelon dans la chaine de commercialisation,

A5
0 Nous devrons mettre en place les modules de formation proposés
pour nos adhérents,

&9 Nous devons donner les moyens a nos adhérents de concevoir le
positionnement des marques auprés de leurs clients pour apporter
le maximum de visibilité aux consommateurs et apporter de la

valeur ajoutée.
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 Péche et tourisme
Quelles synergies a développer ?
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